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BANDO DI ISCRIZIONE 

2^ EDIZIONE - 2024/2025 

 
SCUOLA DI ALTA FORMAZIONE 

PER AVVOCATI CHE ASSISTONO LE PARTI IN PROCEDIMENTI DI 
RISOLUZIONE CONSENSUALE 

 
1. OBIETTIVI E FINALITÀ DELLA SCUOLA 

 
L’Unione Nazionale Avvocati per la Mediazione (di seguito, U.N.A.M.), – iscritta 
nell’elenco delle associazioni forensi specialistiche maggiormente rappresentative ai 
sensi dell’art. 35, co. 1, lett. s) della legge 31 dicembre 2012 n. 247 – in convenzione 
con le Università di Perugia, Firenze, Bologna, Trento, Verona e il Centro Giuridico 
dell’Università di Verona e in collaborazione con le Università di Perugia, Firenze, 
Verona e il Centro Giuridico dell’Università di Verona, organizza la 2^ edizione della 
“SCUOLA DI ALTA FORMAZIONE PER AVVOCATI CHE ASSISTONO LE PARTI NEI 
PROCEDIMENTI DI RISOLUZIONE CONSENSUALE” (di seguito la “Scuola”). 
La Scuola ha carattere nazionale ed è riservata primariamente ad avvocati iscritti 
all’Albo, a praticanti e ad avvocati mediatori.  
La Scuola ha lo scopo di assicurare un livello di alta qualificazione in materia di 
risoluzione consensuale, con un orientamento alla formazione teorico-pratica ed 
esperienziale dell’avvocato che esercita la difesa e la consulenza delle parti nei 
procedimenti di negoziazione assistita e mediazione. Ciò si rende ovviamente 
necessario a seguito della Riforma Cartabia che ha apportato, come è noto, diverse 
importanti modificazioni della normativa che il giurista deve interpretare alla luce del 
metodo collaborativo. Sempre in relazione alla Riforma ed in particolare all’art. 5- 
quinques del Decreto legislativo 4 marzo 2010 n. 28, si è ritenuto di estendere la 
partecipazione anche ai giudici in attività ed in quiescenza. 
La struttura, il programma e l’organizzazione della Scuola di Alta formazione sono 
stati metodicamente curati da alcuni dei massimi esperti nazionali di chiara fama nel 
settore delle ADR. Il Comitato Scientifico della Scuola è infatti composto da: Prof. 
Francesco Paolo LUISO, Prof. Mauro BOVE, Prof.ssa Alessandra DE LUCA, Prof. 
Alberto Maria Tedoldi, Avv. Carlo MASTELLONE, Avv. Angelo SANTI. 
Il Comitato Scientifico è stato coadiuvato dal Comitato di Gestione composto da: Avv. 
Carlo Alberto CALCAGNO, Avv. Beatrice Irene TONELLI, Avv. Gianfranco DONATTI, 
Avv.  Donatella PIZZI e Avv. Tiziana ROSANIA. 
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2. DURATA DEL PERCORSO FORMATIVO E MODALITÀ DI SVOLGIMENTO  

 
La Scuola si svolge nell’arco di due anni solari e si compendia in 16 moduli e 112 ore 
di corso mediante didattica a distanza sincrona con rilevazione puntuale delle 
presenze e didattica in presenza (per alcune giornate) con collegamento da remoto. 
La sede di svolgimento in presenza sarà individuata presso una delle Sezioni di 
U.N.A.M. nei distretti di Corte D’Appello e verrà comunicata ai corsisti durante il 
percorso con un congruo anticipo. 
I moduli affrontati dai docenti saranno dieci a carattere teorico-pratico e cinque di 
natura esperienziale.  
Le lezioni si terranno con frequenza mensile dalle 14,30 alle 18,30 il venerdì e dalle 
ore 9,30 alle ore 13,30 nei giorni di sabato (per alcuni sabati l’orario potrà prolungarsi 
dalle ore 14,30 alle ore 18,30).  
Le date sono indicate nel calendario della Scuola in calce al presente bando.  
La Scuola si riserva di modificare le date, il contenuto delle lezioni ed il numero dei 
docenti nel caso in cui fosse necessario (anche per mutamenti normativi). 
La Scuola inizierà il suo percorso in data 25/10/2024 e terminerà in data 18/10/2025. 
Ai partecipanti verrà fornita una bibliografia essenziale dei temi trattati, comprensiva 
dei più significativi contributi dottrinari e giurisprudenziali. 

 
3. PROGRAMMA DIDATTICO E DOCENTI 

 
Il programma, in sintesi, e in dettaglio della Scuola con date e orari degli incontri, fatto 
salvo quanto precedentemente precisato in ordine ad eventuali modifiche ed 
integrazioni, è allegato al presente bando unitamente al calendario e sarà 
consultabile sul sito internet U.N.A.M. https://www.unam.it/ 
Le lezioni saranno tenute da avvocati di comprovata e lunga esperienza nella 
risoluzione consensuale (in particolare si è dato risalto a coloro che sono anche 
mediatori e/o formatori di mediatori), magistrati che abbiano conseguito almeno la 
seconda valutazione, professori universitari, docenti a contratto, ricercatori 
universitari e notai. 
In relazione alla parte esperienziale si affideranno anche alcune giornate a operatori 
della psicologia, nello spirito di fornire una completa visione della gestione 
consensuale delle controversie.  
La negoziazione non può fare a meno delle regole che disciplinano la relazione. 
In particolare, i docenti della Scuola per il 2024-2025 saranno i seguenti: 
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Prof. Mauro Bove Prof. Ordinario di Procedura Civile dell’Università 
di Perugia 

Prof. Giovanni Cosi Prof. Ordinario di Sociologia del Diritto nel 
Dipartimento di   Giurisprudenza dell'Università di 
Siena. 

Prof. Alessandra De Luca Prof. Associato di Diritto Privato Comparato 
presso l’Università di Firenze 

Prof. Avv. Francesco P. Luiso Già Prof. Ordinario di Procedura Civile 
dell’Università di Pisa. Già Direttore della Scuola 
per le professioni legali presso la Facoltà di 
Giurisprudenza dell'Università di Pisa. 
Accademico dei Lincei. 

Prof. Marco Marinaro Docente di Giustizia sostenibile e ADR – 
Dipartimento di Giurisprudenza, LUISS Guido 
Carli, Roma 

Prof. Maria Martello Docente a contratto presso l'Università Cà 
Foscari di Venezia per l'insegnamento di 
Psicologia dei Rapporti Interpersonali 

Prof.  Chiara Giovannucci 
Orlandi 

Prof. a contratto di Diritto dell’arbitrato interno ed 
internazionale, Alma Mater Studiorum- Università 
di Bologna 

Prof. Federico Reggio Prof. Associato Structure Dipartimento di Diritto 
Privato e di Critica del Diritto – DPCD- Università 
di Padova 

Prof. Fulvio Scaparro Psicoterapeuta e scrittore, fondatore e direttore 
dell'Associazione GeA; già Docente di 
Psicopedagogia e Psicologia all’Università degli 
Studi di Milano 

Prof. Salvatore Sica Prof. Ordinario di Diritto Privato Dipartimento di 
Scienze Giuridiche (Scuola di Giurisprudenza) 
Università di Salerno 

Prof. Alberto Maria Tedoldi  Prof. Ordinario di Diritto processuale civile della 
Università di Verona 

Prof. Chiara Vendramini Psicologa, mediatrice familiare, docente a 
contratto presso l'Università di Milano-Bicocca, 
Presidente dell'Associazione GeA 
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Avv. Maria Agnino Responsabile dell’Organismo di mediazione 
forense di Roma - Vicepresidente dell’Ordine 
degli avvocati di Roma 

Avv. Annalisa Atti 
 

Ricercatrice confermata Dipartimento di Scienze 
Giuridiche, Diritto privato Università di Bologna 

Avv. Piergiorgio Avvisati Responsabile dell’Organismo di mediazione 
forense di Latina. Civilista, mediatore civile e 
formatore. Già Vicepresidente dell’Ordine degli 
Avvocati di Latina 

Avv. Barbara Chianelli Referente dell’OCC dell’Ordine degli avvocati di 
Perugia, esperta in composizione negoziata della 
crisi, gestore della crisi, mediatore 

Avv. Lucia Legati Avvocato di famiglia, mediatrice civile e 
commerciale, mediatrice familiare, negoziatrice. 
Componente della commissione adr al Cnf 

Avv. Giulio Micioni Componente esterno commissione deontologica 
del CNF. Già Presidente del Consiglio di 
disciplina dell’Ordine Roma. 

Avv. Carlo Mosca Membro del board ISCT Institute for the Study of 
Conflict Transformation (Dayton, OH), dal 2014 

Avv. Angelo Santi Presidente emerito U.N.A.M. 

Avv. Pasquale Tarricone Mediatore civile e commerciale e formatore di 
mediatori civili e commerciali 

Dott.ssa Maria Teresa Battista Notaio in Verona e mediatore 

Dott.ssa Maria Cristina Contini Magistrato addetto all'Ufficio legislativo del 
Ministero della giustizia 

Dott. Massimo Moriconi Giudice in quiescenza della XIII sezione del 
Tribunale di Roma 

 
4. REQUISITI PER LA PARTECIPAZIONE E CRITERI DI AMMISSIONE 

 
Alla Scuola potranno accedere gli avvocati iscritti ad un Albo forense italiano, i 
praticanti, gli avvocati mediatori e i giudici in attività e in quiescenza. 
La Scuola verrà attivata con un numero minimo di 30 iscritti. 
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La frequenza è obbligatoria. Per accedere alla prova finale di verifica è necessaria la 
partecipazione ad almeno l’80% delle ore di corso (90 ore) come previsto dal 
Regolamento della Scuola. 
La frequentazione della Scuola sarà accreditata ai fini della formazione continua degli 
avvocati; i crediti formativi saranno riconosciuti in favore di coloro che saranno in 
regola con la frequenza. 
La Scuola è in corso di accreditamento. 
 

6. ESAMI E RILASCIO DEGLI ATTESTATI 
 

Fatto salvo quanto già precisato al punto 3, all’esito della parte teorico-pratica verrà 
effettuata una verifica scritta a risposte aperte sui temi trattati, formulate da una 
Commissione esaminatrice. Al termine della Scuola, un’altra Commissione, 
sottoporrà il candidato alla verifica finale che verterà su una prova scritta e una orale. 
All’esito positivo della verifica conclusiva verrà rilasciata un’attestazione comprovante 
l’avvenuta frequenza e che terrà conto dell’impegno profuso. 
 

7. COSTI, TERMINI E MODALITÀ DI ISCRIZIONE 

 
La domanda di iscrizione può essere inoltrata unicamente via e-mail all’indirizzo 
scuola@unam.it mediante compilazione del modulo fornito in allegato al presente 
bando, entro e non oltre il 15 ottobre 2024. 
La conferma dell’ammissione alla scuola sarà comunicata dalla segreteria 
organizzativa a mezzo posta elettronica entro il 24 ottobre 2024. 
La quota di iscrizione alla scuola è così quantificata: 
Quota ordinaria € 500 entro il 15.10.2024 (oltre il 30.09.24) 
 Quota ordinaria € 450 entro il 30.09.2024 oppure: 

➢ € 300 (prima rata) entro il 30.09.2024  
➢ € 200 (seconda rata) entro il 15.11.2024  

Quota iscrizione praticante e corsisti prima edizione scuola UNAM € 450 
Quota praticante e corsisti prima edizione scuola UNAM entro il 30.09.2024 € 350 
Potranno anche essere frequentati uno o più moduli, nel qual caso ogni modulo 
costerà € 100.  
Gli importi dovranno essere versati a mezzo bonifico bancario sul conto corrente 
intestato ad UNAM – codice IBAN IT14J0569645130000002969X80 (Banca 
popolare di Sondrio). 
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La quota di iscrizione sarà destinata a coprire le spese di organizzazione e gestione 
della Scuola. 
 
I primi 30 iscritti riceveranno in omaggio il volume della Collana U.N.A.M. 
“MEDIAZIONE 3.0 E NEGOZIAZIONE ASSISTITA 2.0” ed. G. Giappichelli 2024. 

Le quote dovranno tassativamente essere versate entro le scadenze indicate a pena 
di esclusione dalla Scuola, dal diritto all’attestazione di frequenza e dall’ammissione 
alla prova finale. 
Il ritiro e/o l’esclusione dalla Scuola comporta comunque l’obbligo di pagamento 
dell’intera quota. 
L’iscrizione alla Scuola comporterà anche l’iscrizione all’Associazione U.N.A.M. per il 
biennio 2024-2025. 
 

8. TRATTAMENTO DEI DATI PERSONALI 

 
Ai sensi del Reg. UE 679/2016 e dell’art. 13 del D. Lgs. 196/2003 e s.m.i., in materia 
di protezione dei dati personali, si informa che i dati forniti dai candidati con la 
domanda di partecipazione sono raccolti presso la sede della Scuola per le finalità di 
gestione della scuola e sono trattati anche in forma automatizzata. Il conferimento di 
tali dati è obbligatorio ai fini della valutazione dei requisiti di partecipazione al 
presente bando. 
 

9. DISPOSIZIONI ULTERIORI 

 
 
L’attestato di frequenza dei corsi della Scuola come sopra organizzati ed il 
superamento degli esami finali non costituiscono allo stato titolo per l’iscrizione ad 
uno degli albi/elenchi di specialisti. 
Per quanto non regolato dal presente bando, si rinvia alle convenzioni stipulate con i 
Dipartimenti sopra indicati, al Regolamento della Scuola, nonché alla normativa di 
riferimento tempo per tempo vigente. 
 

10. AVVERTENZA IMPORTANTE - CONDIZIONI PER IL CONSEGUIMENTO DEL 
TITOLO DI “AVVOCATO SPECIALISTA” 

 
Al momento attuale (agosto 2024) la partecipazione alla Scuola UNAM, pur 
garantendo l’Alta formazione e qualificazione professionale degli avvocati e delle  
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avvocate che si occupano di giustizia consensuale, non consente l’accesso al titolo 
di “avvocato specialista” ai sensi di quanto previsto dal Decreto Specializzazioni 
(D.M. 144/2015, come integrato dal D.M. n. 163/2020). 

 
Roma, li 07 settembre 2024 Avv. Carlo Alberto Calcagno 

  Direttore Scuola UNAM 
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C A L E N D A R I O  S C U O L A  2 0 2 4 - 2 0 2 5  

 
PROGETTO SCUOLA DI 

ALTA 
FORMAZIONE 
U.N.A.M. 

ORGANIZZATORE U.N.A.M 
 

 

  
 

2024 

 OTTOBRE  NOVEMBRE  DICEMBRE 

 L M M G V S D  L M M G V S D  L M M G V S D 

 
 1 2 3 4 5 6      1 2 3        1 

 
7 8 9 10 11 12 13  4 5 6 7 8 9 10  2 3 4 5 6 7 8 

 
14 15 16 17 18 19 20  11 12 13 14 15 16 17  9 10 11 12 13 14 15 

 
21 22 23 24 25 26 27  18 19 20 21 22 23 24  16 17 18 19 20 21 22 

 
28 29 30 31     25 26 27 28 29 30   23 24 25 26 27 28 29 

 
                30 31      

2025 

GENNAIO  FEBBRAIO  MARZO 

L M M G V S D  L M M G V S D  L M M G V S D 

  1 2 3 4 5       1 2       1 2 

6 7 8 9 10 11 12  3 4 5 6 7 8 9  3 4 5 6 7 8 9 

13 14 15 16 17 18 19  10 11 12 13 14 15 16  10 11 12 13 14 15 16 

20 21 22 23 24 25 26  17 18 19 20 21 22 23  17 18 19 20 21 22 23 

27 28 29 30 31    24 25 26 27 28    24 25 26 27 28 29 30 

       
 

       
 

31      
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APRILE 
  

MAGGIO 
  

GIUGNO 

L M M G V S D  L M M G V S D  L M M G V S D 

 1 2 3 4 5 6     1 2 3 4  2 3 4 5 6 7 8 

7 8 9 10 11 12 13  5 6 7 8 9 10 11  9 10 11 12 13 14 15 

14 15 16 17 18 19 20  12 13 14 15 16 17 18  16 17 18 19 20 21 22 

21 22 23 24 25 26 27  19 20 21 22 23 24 25  23 24 25 26 27 28 29 

28 29 30      26 27 28 29 30 31 1  30       

        2               

                       

LUGLIO  AGOSTO  SETTEMBRE 

L M M G V S D  L M M G V S D  L M M G V S D 

 1 2 3 4 5 6      1 2 3  1 2 3 4 5 6 7 

7 8 9 10 11 12 13  4 5 6 7 8 9 10  8 9 10 11 12 13 14 

14 15 16 17 18 19 20  11 12 13 14 15 16 17  15 16 17 18 19 20 21 

21 22 23 24 25 26 27  18 19 20 21 22 23 24  22 23 24 25 26 27 28 

28 29 30 31     25 26 27 28 29 30 31  29 30      

                       

                       

OTTOBRE  NOVEMBRE  DICEMBRE 

L M M G V S D  L M M G V S D  L M M G V S D 

  1 2 3 4 5       1 2  1 2 3 4 5 6 7 

6 7 8 9 10 11 12  3 4 5 6 7 8 9  8 9 10 11 12 13 14 

13 14 15 16 17 18 19  10 11 12 13 14 15 16  15 16 17 18 19 20 21 

20 21 22 23 24 25 26  17 18 19 20 21 22 23  22 23 24 25 26 27 28 

27 28 29 30 31    24 25 26 27 28 29 30  29 30 31     
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Programma Scuola Alta Formazione U.N.A.M. 

2024-2025 

112 ore 

16 moduli (10 teorico-pratici, 6 esperienziali) 

In sintesi  

2024 

 

Parte teorico-pratica 

Moduli Titolo Date Frequenza 

Lezione 

inaugurale 

Il futuro della 

giustizia 

consensuale 

per l’avvocato 

25 ottobre 2024 

14,30-16,30 

Online 

Modulo 1°  Origine ed 

evoluzione 

della 

consensualità 

25 ottobre 2024 

16,30-18,30 

Online 

 

 

 

 

 

 

La mediazione 

civile e 

commerciale 

A) La riforma 

Cartabia, i 

regolamenti e 

26 ottobre 2024 

9,30--13,30 

22 novembre 2024 

14,30-16,30 

16,30-18,30 

23 novembre 2024 

Online 
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Modulo 2° 

la mediazione 9,30--13,30 

La mediazione 

civile e 

commerciale 

B) Il deposito 

di domande e 

di adesioni utili 

ad un rapporto 

collaborativo 

23 novembre 2024 

14,30-18,30 

Online 

La mediazione 

civile e 

commerciale 

C) La 

verbalizzazione 

della 

mediazione 

13 dicembre 2024 

14,30-18,30 

Online 

La mediazione 

civile e 

commerciale 

D) Deontologia 

dell’avvocato 

negoziatore 

14 dicembre 2024 

9,30-13,30 

Online 

 

2025 
 

Parte teorico-pratica 

Moduli Titolo Date Frequenza 
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Modulo 

2° 

La mediazione 

civile e 

commerciale 

E) L’accordo in 

mediazione 

L’accordo per 

consenso delle 

parti 

24 gennaio 2025 

14,30-18-30 

Online 

La mediazione 

civile e 

commerciale 

F) Le condizioni di 

procedibilità della 

mediazione e le 

alternative vere o 

presunte alla 

mediazione 

25 gennaio 2025 

9,30-13,30 

14,30-18,30 

Online 

La mediazione 

civile e 

commerciale 

G) Le condizioni di 

procedibilità della 

mediazione e le 

alternative vere o 

presunte alla 

mediazione 

21 febbraio 2025 

14,30 –16,30 

Online 
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Modulo 

3° 

La riforma 

Cartabia, i 

regolamenti e la 

negoziazione 

assistita 

21 febbraio 2025 

16,30-18,30 

22 febbraio 2025 

9,30-13,30 

21 marzo 2025 

14,30-16,30 

Online 

 

Modulo 

4° 

I rapporti tra 

condizione di 

procedibilità e 

processo 

21 marzo 2025 

16,30-18,30 

22 marzo 2025 

9,30-11,30 

Online 

Modulo 

5° 

La mediazione 

familiare 

22 marzo 2025 

11,30-13,30 

11 aprile 2025 

14,30-18,30 

Online 

Modulo 

6° 

La mediazione fra 

diritto europeo e 

buone prassi 

nazionali 

12 aprile   2025 

9,30-13,30 

Online 

Modulo 

7° 

Gli altri metodi 

della mediazione 

in Italia 

23 maggio 2025 

14,30-18,30 

Online 

Modulo 

8° 

Cenni sulla 

giustizia riparativa 

24 maggio 2025 

9,30-11,30 

Online 

Modulo 

9° 

Il mondo 

collaborativo in 

altri settori 

dell’ordinamento 

24 maggio 2025 

11,30-13,30 

Online 
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Modulo 

10° 

Professione 

forense e metodi 

ADR 

I.A. e avvocato: 

nuove tecnologie 

e nuove sfide 

20 giugno 2025 

14,30-18,30 

Online 

 

Parte esperienziale 

Moduli Titolo Date Frequenza 

Modulo 

11° 

La preparazione della 

negoziazione assistita e 

della mediazione 

21 giugno 

2025 

9,30-13,30 

14,30-

18,30 

Online 

Modulo 

12° 

Il rapporto con i colleghi, 

con il mediatore, con il 

cliente, con la controparte 

e con i terzi durante la 

sessione di mediazione 

18 luglio 

2025 

14,30-

18,30 

19 luglio 

2025 

9,30-13,30 

14,30-

18,30 

In 

presenza  

Modulo 

13° 

Il rapporto con i colleghi, 

con il cliente e con la 

controparte durante la 

negoziazione assistita 

19 

settembre 

2025 

14,30-

18,30 

Online 
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Modulo 

14° 

La comunicazione in 

analisi transazionale 

20 

settembre 

2025 

9,30-13,30 

Online 

Modulo 

15° 

Neuroscienze 

Dinamiche negoziali e bias 

cognitivi 

20 

settembre 

2025 

14,30-

18,30 

Online 

Modulo 

16° 

Professione forense e 

ADR 

L’arte ed i principi della 

persuasione 

24 

ottobre 

2025 

14,30-

18,30 

Online 

 

In dettaglio 
Ho messo in presenza il 18-19 luglio 2025. Il resto va online 

Moduli Programma Ore Date Frequenza 
 

Lezione inaugurale               
 

Il futuro della giustizia 
consensuale per 
l’avvocato             

 
2 

25 ottobre 
2024 

14,30-
16,30 

Online 

 
Modulo 1° 

Origine ed evoluzione della 
consensualità 

 
Modelli culturali di 

gestione dei conflitti 

 
 
2 

25 ottobre 
2024 

16,30-
18,30 

 

 
 

Online 

 
 
 
 

 
Discorso introduttivo sulla 
risoluzione negoziale delle 

controversie 

2 26 ottobre 
2024 

9,30-11,30 

Online 
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Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 

A) La riforma Cartabia, i regolamenti e 
la mediazione  

La giustizia consensuale 
nella prospettiva 

costituzionale 

2 26 ottobre 
2024 

11,30-
13,30 

Online 

La legge delega 206/21 e la 
mediazione 
Il decreto legislativo 10 
ottobre 2022, n. 149 e la 
mediazione 

2 22 
novembre 

2024 
14,30-
16,30 

Online 

• L’ufficio del 
processo (decreto 
legislativo 10 
ottobre 2022, n. 
151) ed i 
riferimenti alla 
mediazione  

• Il decreto 1° 
agosto 2023 in 
materia di gratuito 
patrocinio e la 
mediazione  

Il decreto 1° agosto 2023 in 
materia di crediti di 
imposta e la mediazione 

 
 
2 

22 
novembre 

2024 
16,30-
18,30 

 

Online 

Il nuovo decreto 4 marzo 
2010 n. 28 in materia di 
mediazione 
Il regolamento 24 ottobre 
2023 n. 150 

 
4 

23 
novembre 

2024 
9,30-13,30 

Online 

Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 

B) Il deposito di domande e di adesioni 
utili ad un rapporto collaborativo 

• Contenuto 
essenziale della 
domanda 

• Le implicazioni 
dell’art. 29 del 
regolamento 
150/23: valore e 
competenza 

• Inserimento 
gradito di una 
proposta nella 
domanda e nella 
adesione 

2 23 
novembre  

2024 
14,30-
16,30 

Online 
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Contenuto intellegibile 
dell’adesione per il 
mediatore e per la 
controparte 

Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 

B) Il deposito di domande e di adesioni 
utili ad un rapporto collaborativo 

• Le forme della 
procura e la 
giurisprudenza 

• Un esempio di 
preparazione di 
una domanda e di 
una procura 
La prescrizione e 
la decadenza nella 
legge e nella 
giurisprudenza 

 
2 

23 
novembre  

2024 
16,30-
18,30 

Online 

Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 

C) La verbalizzazione della mediazione 
 

• Il verbale atto del 
mediatore 

• Contenuto 
essenziale del 
verbale 

• Le richieste del 
mediatore sulla 
procura durante la 
mediazione 

• La rinuncia 
implicita alla 
riservatezza 

• La non 
verbalizzazione 
delle proposte di 
parte nella 
mediazione 
condominiale 
Un esempio di 
verbalizzazione 

4  
 
 

13 
dicembre  

2024 
14,30-
18,30 

Online 

Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 

D) Deontologia dell’avvocato 
negoziatore 

 
 
Gli illeciti deontologici in 
mediazione 

4 14 
dicembre 

2024 
9,30-13,30 

Online 
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Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 

E) L’accordo in mediazione 
L’accordo per consenso delle parti 

• L’accordo su 
proposta (come si 
arriva a) 

• La responsabilità 
dell’avvocato 
sull’accordo 

• Che tipo di 
esecuzione può 
fondare l’accordo 
in Italia e 
all’estero? 

• L’accordo 
soggetto a 
trascrizione 

• I diversi “stili 
notarili” di 
recepimento 
dell’accordo 

• Che cosa richiede 
la giurisprudenza 
per il verbale di 
accordo nel caso 
di necessità della 
trascrizione: cosa 
si deve 
verbalizzare? 
Un esempio di 
verbale con 
accordo 

2 24 gennaio 
2025 

14,30-
16,30 

Online 

2 24 gennaio 
2025 

16,30-
18,30 

Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 
F) Le condizioni di procedibilità della 

mediazione e le alternative vere o 
presunte alla mediazione 

• La mediazione e 
le successioni 

• La mediazione e 
l’usucapione 

• La mediazione e i 
diritti reali 

• La mediazione e il 
condominio 

 
 
 
4 

25 gennaio 
2025 

9,30-13,30 
 
 

Online 
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Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 
F) Le condizioni di procedibilità della 

mediazione e le alternative vere o 
presunte alla mediazione 

La mediazione e  
• L’associazione in 

partecipazione 
• Il consorzio 
• Il franchising  
• Il contratto 

d’opera  
• Il contratto di rete 
• La 

somministrazione. 
• La società di 

persone.   
• La subfornitura 

 
 
 
4 

25 gennaio 
2025 

14,30-
18,30 

 

Online  

Modulo 2° 
La mediazione civile e commerciale 

G) Le condizioni di procedibilità della 
mediazione e le alternative vere o 

presunte alla mediazione 

La mediazione e 
• l'articolo 128-bis 

del decreto 
legislativo 1° 
settembre 1993, 
n. 385 

• l'articolo 32-ter 
del decreto 
legislativo 24 
febbraio 1998, n. 
58 

• l'articolo 187.1 del 
decreto legislativo 
7 settembre 2005, 
n. 209 

• l'articolo 2, 
comma 24, lettera 
b), della legge 14 
novembre 1995, 
n. 481 

 
 
2 

21 
febbraio 

2025 
14,30-
16,30 

 
 
 
 

Online 

Modulo 3° 
La riforma Cartabia, i regolamenti e la 

negoziazione assistita 
 

• La legge delega 
206/21 e la 
negoziazione 
assistita 

• Il decreto 
legislativo 10 
ottobre 2022, n. 
149 e la 

 
 
 
2 

21 
febbraio 

2025 
16,30-
18,30 

Online 
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negoziazione 
assistita 

• Il decreto 1° 
agosto 2023 in 
materia di gratuito 
patrocinio e la 
negoziazione 
assistita  
Il decreto 1° 
agosto 2023 in 
materia di crediti 
di imposta e la 
negoziazione 
assistita 

Modulo 3° 
La riforma Cartabia, i regolamenti e la 

negoziazione assistita 

• La convenzione 
nella negoziazione 
obbligatoria 

• La convenzione 
nel caso di 
istruzione 
probatoria 

• La convenzione in 
materia di rapporti 
familiari 

• L’avvocato 
istruttore  

• La responsabilità 
dell’avvocato 
sull’accordo 

 
 
2 

22 
febbraio 

2025 
9,30-11,30 

 

 
Modulo 3° 

La riforma Cartabia, i regolamenti e la 
negoziazione assistita 

• L’accordo 
soggetto a 
trascrizione 

• I diversi “stili 
notarili” di 
recepimento 
dell’accordo 

• Che cosa richiede 
la giurisprudenza 
per il verbale di 
accordo nel caso 
di necessità della 
trascrizione: cosa 

 
 
2 

22 
febbraio 

2025 
11,30-
13,30 

 

Online 
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si deve 
verbalizzare? 

• Il contenuto 
dell’accordo in 
negoziazione 
assistita familiare 

• I trasferimenti 
immobiliari 

Modulo 3° 
La riforma Cartabia, i regolamenti e la 

negoziazione assistita 

• La negoziazione 
assistita in 
materia di lavoro 

• L’esecuzione 
dell’accordo in 
negoziazione 
assistita 

• L’invio del verbale 
al Comune  

• L’invio del verbale 
al CNF 

 
 
2 

21 marzo 
2025 

14,30-
16,30 

Online 

Modulo 4° 
I rapporti tra condizione di 

procedibilità e processo nella 
negoziazione assistita 

La coordinazione tra 
negoziazione assistita e 
processo 
(litisconsorzio, 
connessione ecc.) 

 
2 

21 marzo 
2025 

16,30-
18,30 

Online 

La coordinazione tra 
mediazione civile e 
commerciale e processo 
  
 
 
 

2 22 marzo 
2025 

9,30-11,30 

 

Modulo 5° 
La nuova mediazione familiare 

• Violenza di 
genere, domestica 
ed abusi 
nell’ordinamento 
italiano 

• Violenza di 
genere, domestica 
ed abusi: le 
conseguenze 
psicologiche; 
come intervistare 

 
2 

22 marzo 
2025 

11,30-
13,30 

Online 
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una cliente senza 
rischiare la 
vittimizzazione 
secondaria 

• Violenza di 
genere, domestica 
ed abusi e 
mediazione: le 
norme 
processuali che 
rendono 
complesso il 
percorso 

Modulo 5° 
La nuova mediazione familiare 

• Eccessi di delega 
• La legge 14 

gennaio 2013, n.  
4 

• Il regolamento 
151/23 

• L’elenco del 
tribunale 

 
2 

11 aprile 
2025 

14,30-16-
30 

Online 

 
Modulo 5° 

La nuova mediazione familiare 

• Fasi della 
mediazione 
familiare e lavoro 
del mediatore 
familiare 

• Il piano genitoriale 
• La presenza 

dell’avvocato al 
tavolo della 
mediazione nel 
caso di 
mediazione 
suggerita dal 
giudice 

• Simulazione di un 
primo incontro di 
mediazione 
familiare 

 
 
 
2 

11 aprile 
2025 

16,30-18-
30 

 

Online 

Modulo 6° 
La mediazione fra diritto europeo e 

buone prassi nazionali 

• La mediazione nel 
diritto della UE 

• I Mard in Francia 

 
4 

12 aprile   
2025 

9,30-13,30 
 

Online 
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• I Masc in Spagna 
ed in particolare 
la nuova riforma 

• La mediazione in 
Belgio 

• La mediazione in 
Germania 

Modulo 7° 
Gli altri metodi della mediazione in 

Italia 

La mediazione 
trasformativa 
 

 
2 

23 maggio 
2025 

14,30-
16,30 

Online 

Modulo 7° 
Gli altri metodi della mediazione in 

Italia 

La mediazione filosofico-
umanistica 
La mediazione umanistica 

2 23 maggio 
2025 

16,30-
18,30 

 

Online 

Modulo 8° 
Cenni sulla giustizia riparativa 

La legge delega n. 134 del 
2021 
Il d.lgs. 10 ottobre 2022 n. 
150 
La caduta delle 
incompatibilità per 
mediatori ed avvocati 

2 24 maggio 
2025 

9,30-11,30 

Online 

Modulo 9° 
Il mondo collaborativo in altri settori 

dell’ordinamento 

 
La negoziazione e il 
Codice della crisi di 
impresa 

2 24 maggio 
2025 

11,30-
13,30 

Online 

Modulo 10° 
Professione forense e metodi ADR 

I.A. e avvocato: nuove 
tecnologie e nuove sfide 

 
4 

20 giugno 
2025 

14,30-
18,30 

Online 

 
Modulo 11° La preparazione della 

negoziazione assistita e della 
mediazione 

• La relazione 
avvocato-cliente: 
incontro con il 
cliente: 
comunicazione 
con il cliente, 
informazione del 
cliente sulla 
mediazione, 
analisi del rischio 

 
 
 
 
 
 
 
4 

21 giugno 
2025 

9,30-11,30 

Online 

21 giugno 
2025 

11,30-
13,30 
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e preparazione del 
cliente (analisi dei 
punti di forza e di 
debolezza di un 
caso, dei suoi 
costi in relazione 
ai probabili 
risultati, il valore 
della certezza di 
un accordo 
possibile ora in 
relazione alla 
prospettiva di 
ottenere un 
accordo migliore 
in seguito, ecc.). 

• La ricerca e 
l’individuazione 
preventiva della 
collaborazione col 
cliente e col 
collega 

• La scelta del 
processo di 
mediazione e 
delle sue 
conseguenze 
(anziché 
presentare una 
domanda 
giudiziaria) nel 
caso di 
mediazione 
volontaria, inclusa 
la valutazione 
della 
responsabilità 
professionale. 

• La scelta di una 
strategia: 
negoziazione, 
mediazione, 
processo. 
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Modulo 11° La preparazione della 
negoziazione assistita e della 

mediazione 

• Il focus sul ruolo 
del mediatore 
(assistenza e 
consulenza al 
cliente). 

• La spiegazione del 
ruolo essenziale 
dell'avvocato 
nelle diverse fasi 
della mediazione. 

• La spiegazione dei 
doveri del cliente 
nella mediazione 
e nella 
negoziazione 
assistita.  

• La controparte 
non è un nemico 
né un avversario, 
ma una risorsa. 

• Simulazione di 
una consulenza 
nel caso di scelta 
della negoziazione 
assistita 

• Simulazione di 
una consulenza 
nel caso di scelta 
della mediazione 

 
 
 
 
4 

21 giugno 
2025 

14,30-
18,30 

Online 

Prova d’esame • Traccia scritta 
con domande 
aperte 

 21 giugno 
2025 

Assegnata  
online 

Modulo 12° 
Il rapporto con i colleghi, con il 
mediatore, con il cliente, con la 

controparte e con i terzi durante la 
sessione di mediazione 

• Gli scambi con 
l'altra parte e il 
suo avvocato e le 
terze parti nella 
mediazione. 

• Efficienza e 
corrette tecniche 
degli avvocati 
nella mediazione 

 
 
2 

18 luglio 
2025 

14,30-
16,30 

 
 

In presenza 
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• Importanza della 
comunicazione: 
- basi tecniche per 
una 
comunicazione 
efficace nella 
mediazione; 
- Conflitto e 
comunicazione; 
- meccanismi di 
comunicazione 
non violenta; e 
- Comunicazione 
e gestione delle 
emozioni. 

• Simulazione di 
una sessione 
congiunta di 
mediazione 

 
2 

18 luglio 
2025 

16,30-
18,30 

In presenza   
 

Modulo 12° 
Il rapporto con i colleghi, con il 
mediatore, con il cliente, con la 

controparte e con i terzi durante la 
sessione di mediazione 

• La gestione delle 
sessioni private e 
gli strumenti di 
pensiero laterale 
(anche in 
relazione alla 
negoziazione 
assistita): 

• Come prevenire 
l’intervista della 
M.A.A.N. ed 
evitare una revoca 
del mandato 

• Assecondare il 
mediatore per la 
creazione di una 
strategia 

• Il pensiero 
verticale ed il 
pensiero laterale 

• Il brainstorming: 
lo sforzo di 
abbandonare le 

 
 
 
 
4 

19 luglio 
2025 

9,30-13,30 

In presenza 
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valutazioni in 
prima battuta 
 

Modulo 12° 
Il rapporto con i colleghi, con il 
mediatore, con il cliente, con la 

controparte e con i terzi durante la 
sessione di mediazione 

• I sei cappelli per 
pensare 

• Lo Scamper 
• Le mappe mentali 
• Lavorare in pratica 

con gli strumenti 
di pensiero 
laterale 

 
4 

19 luglio 
2025 

14,30-
18,30 

In presenza 

Modulo 13° 
Il rapporto con i colleghi, con il cliente 

e con la controparte durante la 
negoziazione assistita 

• Teoria generale 
della negoziazione 
(preparazione e 
passaggi); 

• Base tecnica per 
la negoziazione; 

• Strategie di 
negoziazione; e 

• Negoziazione 
distributiva o 
collaborativa 
(basata sugli 
interessi). 

• Emozioni nella 
negoziazione: 
-Ascolto attivo; 
-Riconoscimento 
emotivo; e 

• Empatia. 
• Esercitazioni 

pratiche – scenari. 
- La tecnica delle 

domande alla 
controparte e i 
profili di 
responsabilità 

 
 
 
 
 
4 

19 
settembre 

2025 
14,30-
18,30  

 

 
 

Online 

Modulo 14° 
La comunicazione in analisi 

transazionale 
 

Le partizioni del cervello 
umano secondo Berne 
Oggetto della 
comunicazione 

4 20 
settembre 

2025 
9,30-13,30 

 

Online 
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I vari tipi di transazione: 
come alimentare od 
interrompere un dialogo 

 

Modulo 15° 
Neuroscienze 

 

Dinamiche negoziali e bias 
cognitivi 

4 20 
settembre 

2025 
14,30-
18,30 

 
 

Online 

Modulo 16° 
Professione forense e ADR 

L'arte ed i principi della 
persuasione  

4 17 ottobre 
2025 

14,30-
18,30 

 

Online 

Prova orale Simulazione  18 ottobre 
2025 

9,30 -13,30 
14,30-
18,30 

Online 

Prova scritta Traccia  18 ottobre 
2025 

 

Assegnazione 
Online 

 



In collaborazione e convenzione con:  

         

 
SCUOLA DI ALTA FORMAZIONE IN A.D.R. 

U.N.A.M. – Unione Nazionale Avvocati per la Mediazione 
Via Nazario Sauro 0873.611089 00195 – Roma scuola@unam.it 

 



In collaborazione e convenzione con:  

         

 
SCUOLA DI ALTA FORMAZIONE IN A.D.R. 

U.N.A.M. – Unione Nazionale Avvocati per la Mediazione 
Via Nazario Sauro 0873.611089 00195 – Roma scuola@unam.it 

 



In collaborazione e convenzione con:  

         

 
SCUOLA DI ALTA FORMAZIONE IN A.D.R. 

U.N.A.M. – Unione Nazionale Avvocati per la Mediazione 
Via Nazario Sauro 0873.611089 00195 – Roma scuola@unam.it 

 

 



In collaborazione e convenzione con:  

         

 
SCUOLA DI ALTA FORMAZIONE IN A.D.R. 

U.N.A.M. – Unione Nazionale Avvocati per la Mediazione 
Via Nazario Sauro 0873.611089 00195 – Roma scuola@unam.it 

 

 


		scuola@unam.it
	2024-09-07T22:40:43+0000
	Roma
	Carlo Alberto Calcagno




